FAIRE UNE BELLE PRISE

GRACE A LA METHODE LEAN STARTUP

POUR SAVOIR QUELS CLIENTS VONT
MORDRE A L'HAMECON...

POUR SAVOIR QUI SONT MES CLIENTS
ET CE QU’ILS SONT PRETS A ACHETER, :
JE DOIS ME CONFRONTER RAPIDEMENT AU MARCHE

1. EXPERIMENTER AVEC SES CLIENTS

JE N'Al PAS BESOIN D'AVOIR UN PRODUIT FINI POUR LE PROPOSER A DES CLIENTS

STA

APPRENDRE

ce gui o de lo valeur
aux yeux des clienis
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1ére hypothése :

les gens sont préts o ocheter
des choussures en ligne

MESURER

les feedbacks pour [rouver
la meilfeure adaoptotion
au marché

CONSTRUIRE

un produit avec lequel tester
une hypothése auprés de clients

JE PEUX LE CONSTRUIRE AVEC EUX PAR CYCLES SUCCESSIFS

UN ENTREPRENEUR DOIT SAVOIR VENDRE UN PRODUIT QUI N'EXISTE PAS ENCORE

2. VERIFIER DES HYPOTHESES

S| JE VEUX VERIFIER QUELQUE CHOSE PAR RAPPORT A MON MARCHE,
JE DOIS D'ABORD FORMULER UNE HYPOTHESE
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Ter MVP :
umne fanding page
avec seulement
5 modéles de choussures

JE PEUX ALORS CREER UN

"MINIMUM VIABLE PRODUCT"

b,

Une version dépouillée du produit,
juste suffisante pour tester I'hypothése
aupres de clients potentiels. 51 JE VEUX TESTER LA VALEUR

DE MON PRODUIT,

JE NE CHERCHE PAS
LE PRODUIT PARFAIT

JE LE FAIS PAYER
—_—

JECONOMISE MON EFFORT JE FAIS UN MAXIMUM
(ET MA TRESORERIE !) DE CHOSES MOI-MEME
POUR APPRENDRE
® If you are not embarassed by the first version of your product,
l n you've launched too late

Reid Hoffman, fondateur de Linkedin
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3. OSER PIVOTER !

LES RETOURS DES CLIENTS VALIDENT-ILS

§ W MON HYPOTHESE ?
NON Oul

2¢me hypothése :
fes gens sont préts
i acheter des chaussures
de luxe en ligne

A

JE M'ADAPTE JAMELIORE
AU BESOIN ET L'EXISTANT A7
il
JE PIVOTE =
JU A
Zéme MVP:
~ : e une page web simplifide mais
3 P = A e fonctionnelle avec des
9 ? !* (J r*f‘] ok choussures de luxe
= Koo T, *** ! uniguement
WDM Iﬂﬂl;l CUSTOMER CUSTOMER TECHNOLOGICAL
IN ourt NEED SEGMENT CHANGE
Ce cul étoit Ce qui deoit Le besoin des chients Le produit est odaptd Une technologee différente
une fonctionnalind le produit devient &3t différent MGIS POUr i aulre serail plus adaprée
devient le produit une fanctionnalité segment de ciients

| 5 BONNES RAISONS |
D'APPLIQUER LA METHODE LEAN STARTUP
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J'apprends a faire Je minimise le Je crée un réseau de e fais rentrer de Je m'ouvre aux
avec les moyens risque de rejet du clients l'argent opportunités
du bord marché

MAIS ATTENTION !

Avant de faire un MVP, ['interroge Jincrémente par petites touches, SAUF Si mon projet prend une direction
mes clients pour valider si j'ai l'occasion d'apporter une inattendue, je me pose 5 min pour verifier
un besoin existant innovation de rupture qu'il me passionne toujours

JAI COMPRIS CE QUI AVAIT DE LA VALEUR ?
e JE CHERCHE A REPRODUIRE I.."OFFRE A PLUS GRANDE ECHELLE _




